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María Paz
Spotorno
Ayudo a que la gente diga que sí con confianza.

TEL +34 658 198 925

MAIL spotornomariapaz@gmail.com

WEB somosmates.com ↗

BASE Jerez de la Frontera, Cádiz

3×
matriculaciones en un mes en
un posgrado de la
Universidad Austral

0→35
alumnos en 21 días al
relanzar el Programa de e-

commerce

15+
años en ventas B2B/B2C,

admisiones e inteligencia
comercial

N.º 1
en ventas de
telemarketing en Visa
Argentina

P E R F I L

Licenciada en Administración (UBA) y coach certificada por la

ICF. Lideré la captación de alumnos de posgrado en la

Universidad Austral y analicé grandes cuentas en Visa. Hoy,

desde Jerez, acompaño a autónomos y pymes a vender mejor:

con estrategia, contenido y mucho ensayo.

E X P E R I E N C I A

Fundadora y consultora comercial 2025 — HOY

Autónoma · Jerez de la Frontera

Supervisora de Posgrados 2020 — 2025

Universidad Austral · Facultad de Ciencias Empresariales

Ejecutiva de Posgrados 2018 — 2020

Universidad Austral

P R OY E C TO S

El Club del Ensayo

Ensayos para presentar tu negocio con

seguridad.

elclubdelensayo.com ↗

SomosMates

Webs, apps y contenido para pymes.

Portfolio.

somosmates.com ↗

Lo pensé para ti

Regalos elegidos a mano, desde Jerez.

lopenseparati.com ↗

Qué hacer en Jerez

Agenda, planes y comercios de la

ciudad, para vecinos y turistas.

quehacerenjerez.com ↗

Pachu

Primer e-commerce 100 % online de

moda de mujer al por mayor en

Argentina.

instagram.com/pachu.ba ↗

Creo y dirijo El Club del Ensayo ↗: talleres para ensayar la primera

reunión con un cliente, el networking o defender el precio. Primera

edición en el Coworking de la Cámara de Comercio de Jerez.

Estrategia comercial, captación y contenido para redes de pymes de

la zona con SomosMates ↗.

Lancé Lo pensé para ti ↗, mi tienda online de regalos, y Qué hacer en

Jerez ↗, la guía de planes y comercios de la ciudad.

Lideré el equipo comercial y definí la estrategia comercial y de

marketing.

Campañas, eventos y webinars de captación, con seguimiento de

KPIs y corrección de desvíos.

Rediseñé y automaticé procesos comerciales.

Asesoré a futuros alumnos durante todo el proceso, hasta la

matrícula.

Gestión y seguimiento de leads en el CRM; reuniones informativas y

presentaciones.
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E X P E R I E N C I A  ( C O N T . )

Analista Senior de Inteligencia Comercial (BI) 2012 — 2017

Visa Internacional · Prisma Medios de Pago

Telemarketer y Mystery Shopper 2008 — 2012

Visa Internacional

F O RM AC I Ó N

Licenciatura en Administración de Empresas
Universidad de Buenos Aires (UBA)

Coach Estratégico certificado por la ICF
Instituto Canario de Coaching

Maestría en Teatroterapia EN  CURSO

Instituto IASE · la base del método de El Club del Ensayo

"En cada venta hay una persona que necesita sentirse segura antes
de decir que sí. Mi trabajo es crear esa seguridad: en el cliente y en el

equipo."

CÓMO  TRABAJO

I D I O M A S

Español
Nativo

Inglés
Avanzado

F O R TA L E Z A S

Venta consultiva Admisiones

Liderazgo de equipos

Captación de leads KPIs y BI

Presentaciones

Eventos y webinars

Contenido para redes Coaching

H E R R AM I E N TA S

CRM MicroStrategy

Google Workspace

Meta Business Suite IA aplicada

S I T U AC I Ó N

Autónoma dada de alta en España
Disponibilidad inmediata

Jerez de la Frontera
Presencial, híbrido o remoto

Control de desvíos presupuestarios, operativos y comerciales.

Seguimiento de los acuerdos con las grandes cuentas y sus informes.

KPIs y tableros de control en MicroStrategy.

Venta telefónica de productos financieros (tarjetas, seguros de vida,

débitos automáticos) y membresías. Líder de ventas en ambos turnos.

Elegida por la dirección para evaluar la calidad comercial y los

protocolos de atención del equipo.
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